COMERCIO INTRA-RAMO PORTUGUES
POR TIPOS NA DECADA DE 90:
£ IMPORTANTE A ESCOLHA
DO INDICADOR?

I - Introdugao

De uma maior abertura ao exterior, como a que 0cor-
reu apds a adesio de Portugal 3’ Comunidade Econoémiica
Europeia, espera-se uma subida dos fluxos de comércio nos
dois sentidos a mivel sectorial — comércio intra-ramo (CIR).

’

Este efeito é considerado pela maioria dos analistas como -

“am dos mais benéficos, atendendo ao facto de as teorias do

comércio internacional associarem -a este tipo de comércio
factores explicativos distintos daqueles que, habitualmente,

‘sio avancados como determinantes do comércio inter-ramo

(caracterfstico das décadas anteriores, no caso portugués).
Na realidade, enquanto este Gltimo é explicado pelas dife-
rencas nas dotagdes factoriais e na tecnologia, em contexto
de concorréncia perfeita, o CIR é, em geral; relacionado
com a exploragio de economias de escala, aumento de

grau de diferenciagio do produto e reacgdes estratégicas

inter-empresariais.. Uma vantagem adicional usualmente asso-

~

ciada 3 subida do nivel de CIR reside no facto de se pre-
verem custos de ajustamento mais baixos com niveis eleva-
dos de comércio intra-ramo, na medida em que,. em casos
de perda competitiva nacional, os recursos poderdo ser
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mais facilmente transferidos entre empresas que produzam
com a mesma intensidade factorial.

Este cenario tradicionalmente associado ao aumento
do CIR tem, contudo, de ser confrontado com uma analise
que desagregue o CIR. pelos seus diversos tipos. Nos anos
90, a partir do método inicialmente proposto por ABD-EI1-
|W>m§>2 (1986), tornoun-se usual distingusir, na analise
empirica, o CIR horizontal (ligado i diversificacio do pro-
duto pelas suas caracteristicas) do CIR. vertical (relacionado
com a diferenciacio do produto com base na qualidade)
m&%nmnb&nwmogmﬂﬂm, porque contradizéndo a visio 8555%
ate entio, os estudos de caso para diversos paises tém reve-
lado uma predominincia do CIR vertical face ao horizontal,
OHP. se assim for, este fendmeno poderd, no que respeita
ao tipo :.<oanm;:u ser explicado num quadro de vantagem
comparativa, quando existern diferencas nas dotagdes fac-
torials entre paises na producio de uma mesma varedade do
bem, com custos de ajustamento provavelmente elevados.

No presente trabalho, pretendemos analisar o CIR. em

Portugal na indfstria transformadora ao longo da década de

90, tomando em consideracio os virios tipos de coméreio
Para além de distinguirmos entre. CIR. e comércio 587.
1amo e, no Ambito do prameiro, entre CIR: horzontal e
OEW vertical, procuraremos ainda avaliar se sio. as expor-
tagoes ou as importacdes que apresentam uma .@smmmm&m
H.oAHmﬂﬁ.mﬂwmﬁoH (CIR vertical superior e vertical inferior
respectivamente). | . . v

A medigio do CIR por tipos tem sido, wsualmente,

desenvolvida mediante a incorporacio do citério da ‘seme-

_Ea:.mn do produto proposto por ABD-FL-RAHMAN (1986) no
m.w&mp.moﬂ. de CIR mais divilgado- — o de Grubel-Lloyd
.m0 yustado (GL). Todavia, um modo alfernativo de pro-
ceder 4 distingio entre CIR e comércio inter-ramo foi
também proposto por ABD-FL-R AHMAN (1986) e Freu-
DENBERG, € MULLER (1992) sendo, posteriormente, &ﬁnﬁao
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por FONTAGNE e FREUDENBERG (1997). Designa-lo-emos de
indicador do CEPIT!, dada a filiacio dos seus proponentes a
este Centro de Investigacio.

Estes dois indicadores, o de GL e o do CEPII, t&m
sido utilizados de modo alternativo. Contudo, nio existindo
razdes tedricas ponderosas para preferir a priori um deles,
optimos por utilizar ambos ¢ proceder 3 sua confrontagio.
Adicionalmente, discutimos as implicacdes, em termos empi-
ricos, da alteracio do critério base de comstrucio do indica-
dor do CEPII, dado que este é pautado por uma certa
subjectividade. .

Optamos por fazer esta anélise em termos multilaterais
(entre Portugal ¢ o Resto do Mundo) e em termes bilate-
rais (entre Portugal e cada um dos parceiros comerciais), se
bem que, no segundo caso, dada a morosidade dos cil-
culos, tenhamos escolhido somente um ano, o de 1997.
Desta forma, toma-se possivel nfo somente obter uma visio
mais detalhada do fenémeno mas ainda avaliar as implica-
¢Bes da agrega¢io geogrifica no caso multilateral. .

A restante parte do artigo € estruturada da seguinte
forma. No ponto II procede-se a um breve enguadramento

~das abordagens tebricas mais relevanfes para a explicagdo

do CIR. De seguida, no ponto III, faz-se a apresentag¢io
“dos indicadores utilizados para avaliar quantitativamente a
importincia do CIR e dos seus diferentes tipos. O ponto
IV analisa a realidade portuguesa relativa ao CIR na década
de 90. Finalmente, no ponto V sdo esbogadas algumas obser-

vacdes conclusivas.

Il — Breve enquadramento tedrico

A diferenciacio vertical e horizontal dos bens constitui
am elemento decisivo da maioria dos modelos que tentam

' Centre d’Brudes Prospectives et d'Informations Internationales.
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explicar o CIR® E, contudo, inegivel a maior atenciio que
tem sido concedida 4 diferenciacio horizontal. Os modelos
mais difundidos de CIR. destacam o papel das economias
de escala neste tipo de diferenciacio num contexto de
concorréncia monopolistica.’

A diferenciagio horizontal foi também introduzida
num quadro de' oligopélio por EaTon e KIERZKOWSKI
,Q@wé. Existindo livre entrada no mercado, o equilibrio &
obtido num jogo sequencial em que a decisio de entrada e
escolba da variedade é tomada antes da decisio relativa a0
preco e a qualidade. Se considerarmos ‘a existéncia de duas
economias idénticas e, em cada uma delas, dois grupos de
no.g.m,zﬁﬂ.&oﬁm com “variedades ideais” distintas, o comér-
cio internacional levari i existdncia de apenas um produtor
‘de cada “variedade ideal” em cada mercado gerando CIR.

A principal referéncia para a diferenciagio vertical é o

. modelo desenvolvido por FaLvey (1981). e complementado,
posteriormente, por FALVEY e KiErzkowskr (1987), num
contexto de¢ vantagem. comparativa. ‘Farvey (1981) associa
a.qualidade do produto 4 intensidade capitalistica. O capital

‘move-se livremente entre empresas do mesmo sector mas
0 mesmo ndo ocorte entre sectores distintos. A _wimnﬂu&
conclusio do modelo (remetendo-nos dlaramente para o
tecrema de Eo.nwm,owﬂlogmv__ € a de que os paises abun-
%ﬁﬁw em capital irdo produzir e ‘exportar as ﬁﬂ&m&m%@m
maior qualidade) intensivas em capital enquanto os paises

- * Os modelos de. BRANDER (1981) ¢ BRANDER ¢ KRUGMAN
(1983), ao considerarem bens “homogéneos, constituem as mais rele-
vantes excepcles. . . co .

? A abordagem dominante considera a existéneia de :Humnmnnmsnwm
,w&.m variedade” e foi desenvolvida por Krueman (1979) ‘sendo, pos-
. temormente, seguida entre outros, por DiXIT ¢ NORMAN (1980) ou
Krueman (1980). Por seu lado, LaNCASTER (1980) e Hzreman (1981)
consideram a existéncia dé uma “ variedade ideal”. |
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abundantes em trabalho especializar-se-do em variedades

(de menor qualidade) intensivas em trabalho. Farvey e Kierz-
XKOWSKI {1987) incorporaram no modelo pioneiro um lado
da procura explicitamente desenvolvido ao considerarem
que a procura das virias variedades/qualidades é funcio do
preco relativo dessa variedade e do rendimento dos consu-
midores. Assim, consumidores com niveis de rendimento
mais elevado irdo adquirir variedades de maior qualidade.
O peso do CIR vertical no comércic bilateral entre dois
paises varia positivamente com a diferenca nos racios capi-
tal/ trabalho e, deste modo, no rendimento per capita.

A diferenciacio vertical foi também incorporada num
modelo de oligopdlio por SHAKED e SuTTON (1984). Assume-
-se que a qualidade do produto depende do esfor¢o em
I&D (incorporado nos custos fixos). Este facto tem levado
a argumentar-se que este modelo & mais adequado para
sectores de alta tecnologia. O equilibrioc é obtido num
jogo'em trés fases nas quais sio decididas a entrada, a qua-
lidade ¢ o preco. Com a abertura ac cométcio, os custos
médios decrescem devido 3s economias de escala mas em-
presas que permanecem competitivas e a rentabilidade da
1&D aumenta. Assim, no novo equilibrio, para um dado
preco, a qualidade de todas as variedades serd superior. Se
as empresas que subsistem se encontrarem localizadas em
mercados distintos, verificar-se-4 CIR vertical.

As principais referéncias tedricas a que acabimos de alu-
dir de modo suméirio centram-se nas diferencas nas carac-
teristicas das inddstrias no comércio bilateral. Na pritica o
que & usual analisar (e é intencio deste trabalhs) é o CIR
bilateral com o conjunto dos parceiros comerciais sem de-
sagregacio sectoral e/ou o comércio de um pafs com o
Resto do Mundo (comércic multilateral) desagregado sec-
Otorialmente. No primeiro caso, ter-se-i que assumir que
os factores explicativos das diferencas de CIR. entre os pai-
ses representam uma agregagao das caracteristicas das indds-
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trias destacadas pelas teorias referidas®; por exemplo, que
quanto maior for a dimensio da economia mais &m,ﬁa.mm
serao as oportunidades para explorar economias de escala e
portanto, maior o nivel de CIR, como em LoOERTSCHER m
WoLter (1980). Em termos gerals, quanto mais acentuado
0 peso das referidas caracteristicas das inddistrias na produ-
580 do H\u&m_ mais elevado serd o nivel de CIR. Contudo
¢ necessano ter presente, como destacam HAVRIYLYSHYN n”
m.uméz (1983), que essa agregacio sectorial pode impossibi-
Emw uma leitura clara. Os impactos esperados sio ainda
mais dificeis de avaliar se existitem, como é usual, diferencas
entre paises nos efeitos das caracteristicas wanﬁomﬁw AmmSMo
as exportagdes e as importagdes bilaterais assimetricamente
afectadas). No segundo caso, a hipétese assumida & que as
npn_mnﬁmmmmﬂnmm sectoriais do pafs considerado representam
ﬂgm_spnnrm das caracteristicas sectoriais dos paises parceiros.

II ~ Tipos de comércio: a medicio

| > moulﬁ.m ..H_Bp..m &?s&% de medicio do CIR consiste
na utilizacio %.E&nmmoﬂ?_o@oms por. GRUBEL e Lroyp
.S,@qmv, e que A_.uo@@ EXPressar-se como:

M - XM |
GL, = = L

) OA_. + HS._V

ﬁﬂn indicador, reflecte o conceito de ,Mo?\.&uow&mo do
comércio, uma vez -que nos di-o peso do comércio equili-
_uﬂmo_ no comércio total. Porém, este indicador tem sido
sujeito a algumas criticas. E neste contexto mnn oEmmmn_. o

* Veja-

ja-se, sobre ‘este assunto, H . j
A . : AVRYLYSHYN e Civan (1983,
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indicador do CEPIL. Os seus proponentes salientam o facto
de existir como que uma “linha-diviséria” no fluxo maio-
ritirio (sgja ele de exportacdes ou de importagdes). De facto,
a parte desse fluxo que excede o limiar de sobreposi¢io
estd relacionado com o comércio Inter-ramo, podendo ser
explicado pelas diferencas na tecnologia ou nas dotagdes
factoriais num quadro de concorréncia perfeita (tcomas de
vantagem cormparativa), a0 passo que a outra parte do fluxo
encontra suporte tedrico nas “novas teorias do comércio”
desenvolvidas em contexto de concorréncia imperfeita. H3,
pois, uma situacdo em que Wm mesmo fluxo de comeércio
¢ explicado por duas abordagens conceptuais distintas.
Alternativamente, é proposto um novo indicader — o
indicador do CEPII — que rejeita a referida linha divisoria
entre CIR. e comeércio inter-ramo. Agora, caso o nivel de
sobreposicio entre os dois fluxos seja superior a um dado
critério (em geral, fixado a nivel de 10 por cento)’ dir-se-4
que ambos sio, na sua globalidade, CIR. Na situagio em
que o referido critério nfo & atingido, os dois fluxos serao
considerados, novamente na sua totalidade, como comércio
inter-ramo. Em qualquer dos casos, as exportagdes e as Irmpor-
tacdes pertencerdo, sempre, a0 mesino tipo de COmErcio.
A diferenca entre os dois indicidores reside precisa-
mente no modo como operacionalizam a distingio entre
CIR ¢ comércio inter-ramo, dado que a abordagem seguida
para diferenciar CIR. vertical do CIR. horizontal, apésar de
ter sido inicialmente proposta pelos proponentes do indica-
dor CEPII, pode ser utilizada indistintamente em. qualquer

5 Vowna (1991) propde um indicador semelhante mas considera
um limiar de sobreposicio de 0 por cento, ou sefe, desde que ambos’
os fluxos comerciais sejam ndo nulos, estaremos perante CIR. O canz’
claramente forcado deste valor para o lLimiar de sobreposicio justifica
a quase total auséncia de atengio que cle tem recebido na anilise
empitica do CIR. , :
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uma das visBes. Efectivamente, a diferenciacio entre os tipos
de CIR recorre i utilizagio do designado tritério da seme-
@nﬁa do produto que considera a razio entre o valor uniti-
rio das exportagdes (VU(X)) e o das importacdes
(VU(M)). Trata-se, pois, de calcular 4 Hé@au\éNgv.
Estaremos perante CIR horizontal se ac ]1/ (1+o),1+0]
- sendo vertical caso 4 nio pertenca a este intervalo. £ ﬁommmuu
vel ainda efectuar a distingio entre CIR. vertical superor
se. a € [1+qa,+oof ¢ CIR vertical inferior no caso em que
ae HOL.\ (1+a)]. O parimetro ¢ é um factor de dispersdo
arbitrariamente fixado. De um modo geral, assume o valor
de 0,15. Contudo, este valor tem sido considerado, em
estudos similares, demasiado baixo. De facto, s6 a &Hsmmnﬁm
entre a valorizagio CIF (para as importacdes) e FOB @mw.m
as exportacdes) representa, em termos médios, cerca de 10
por cento. Esta situagio leva-nos a considerar, adicional-
mente, um valor de 0,25. ,

A hipbtese-base do critério referenciado é a de que os
precos (valores unitirios) sio bons indicadores da qualidade.’
" Bsta relacio prego-qualidade encontra’ suporte na ideia de
‘que, num- quadro de informagio perfeita, uma dada varie-
@m@m... de um bem apenas podeéri ser vendida a um- preco
rais &oﬁ&ﬂ s a sua qualidade for E,ﬁmnoﬁ Todavia, mesmo
num. cenitio de informagio imperfeita, a qualidade reflec
a_.e,wmmww nos precos (STIGLITZ, 1987). Apesar das criticas a
que esta.metodologia tem sido sujeita — no curto prazo os
_nomm:bﬁ&aamm podem comprar uma variedade ‘mais cara wou.,.
razoes que nio decorrem da qualidade —.a .ﬂmmwmmmo dos
valores unitirios como proxy para a qualidade totnou-se co-
mum nas andlises de comeércio internacional. -

. O ditério da semelhanga do produto tem sido aplicado ao
tradicional indicador de Grubel-Lloyd em virios trabalhos
desde GREENawAY et al, (1994)¢, No-que se refere ab indie

* Vejase, por exemplo, Hu e M (1999); ATURUPANE & al. (1999)
ou Brangs e MarTiN (2000). .
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cador do CEPII, o estudo mais representativo continua 2
ser 0 de FONTAGNE et al. (1998)".

A analise desenvolvida no presente trabalho considerara
ambas as formas de medicio do CIR que acabimos de
descrever. Contudo, o critério de 10 por cento do indica-
dor do CEPII para a distingio entre CIR e comércio
inter-ramo pode ser questionado (por que nio um valor
alternativo?) e a sua escolha influenciard nio apenas a divisio
entre CIR. e comércio inter-ramo mas também a distingao
entre os Varios tipos de CIR. Esta situacio, até agora igno-
rada na literatura, é, em nosso entender merecedora de
uma reflexio mais cuidada. Deste modo, consideraremos,
adicionalmente, um critério de 20 por cento para o limiar
de sobreposicio, sendo as duas medidas identificadas, res-
pectivamente, como CEPII0 e CEPII20. O aitério da seme-
Ihanga do produto sera, assim, aplicado nio apenas ao indicador
GL como também ao CEPIII0 e CEPII20. Desta forma,
teremos nic sé uma anilise comparativa entre os indicado-

res GL e do CEPII mas também um teste de sensibilidade

a0 critério de sobreposigio do indicador do CEPIL

A anilise serd desenvolvida ao nivel dos 4 digitos da
Nomenclatura Combinada (NC). Assim, consideraremos
todos os produtos da NC a 4 digitos que, de acordo com
Classificacio das Actividades Econémicas (CAE), perten-
cem 3 indistria transformadora. Em termos globais, serio
considerados 1111 produtos. A escolha do nivel de desa-
gregacio mais adequado é um problema recorrente neste
tipo de anilise e envolve sempre alguma subjectividade.
Porém, ATURUPANE ef al. (1999) desenvolve a anslise 2 um
nivel mais desagregado e nio encontra vantagens significa-
tivas nesse procedimento face 20 nivel de desagregagio de-

’

? Um outro estudo em que o citéric da semelhanga do produto &
aplicado 20 indicador do CEPII & Comissao EuropEia (1996).
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4 mm%ﬁom. Por outro lado, a consideragio de uma desagre-
gacdo a 8 digitos, defendida pelos autores associados i
abordagem do CEPII, nio se prefigura, em nosso entender
como adequada, dado que isso praticamente aniquila o“

fenémeno em estudo (como ocorre, por exemplo, em
FONTAGNE et al., 1998). “

v - Mw m%m&mﬁnm@ empirica para Portugal na década
e

IV.1 — Anilise multilateral

Inictlamos a anilise dos. principais resultados relativos
ao O\mﬁ no comércio portugués com o Resto do Mundo
ac nivel da indéstria transformadora considerando a aplica-

cdo do citério da semelhanga do produt: o
OWES_O. . P 0 aos mndicadores GL e

Tabela 1 I.me.om de comércio ?H.b % do volume total de coméreic)

Vertical | Verti ical izonta i

) , m:vmiﬁ_z.. ) l.wﬂ».-..m.wh ) Ad‘mﬂ_mnw_ . madnonﬁ_. . CIR. Iriter

991 B | 82 | 181 | %3 N A g
] s 316 434 147 sa1 |- M_w
1995, (1) 7 167 258 e 3 Y
o O I S T S S S I X 667 S
J9%5 [ | 153 43 298 12,1 s T
L] 260 26,6 526 | 1937 | 719 e

1997 11| 182 154 348 CT R Y :
i | - 293 302 595 | 165 760 220

%9 [0 | 221 155 | 356 07 %3 u
Ll | s34 § 260 | sou 63 | . 357 | 343
iYGL . 1) CEPII0 _ . = 2

. Um primeiro aspecto que importa destacar é o peso
&mﬁmwﬁnﬁﬂo_ superior do CIR total quando a analise é efec-
tuada com o indicador CEPII10. Este facto poders encon-
trar uma explicagio parcial no baixo valor (10 por cento)
utilizado como limiar para a’concretizacio da distincio
entre CIR ‘e nogmwﬂo Inter-ramo. Porém, em termos .r.mal
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denciais, verifica-se uma similitude dos resultados com o©s
dois indicadores. De facto, durante a década de 90, & evi-
dente um significativo acréscimo do peso relativo do CIR.
(sendo apenas possivel detectar uma reducio marginal do
CIR. entre 1997 ¢ 1999 quando a avaliagio é efectuada
com o indicador CEPII10). Por outro lado, o CIR vertical
evidencia ser, sem qualquer margem de ddvida, o tipo de
CIR. predominante. Este resultado esta em consonincia com
2 evidéncia empirica recente, nomeadamente em COMISSAO
Furopela (1996) ou FonTOURA e Vaz (1999).

Esta apilise pode também ser efectuada considerando
nio o volume de comércio mas antes o nimerc de produ-
tos pertencentes a cada tipo de comércio. Os resultados

constam da tabela 2.

Tabela 2 —Tipos de comércio (em % do nimero total de produtos)

_‘ Vertical Vertical Vertical | Horizontal CIR Inter
, Superior Inferior Total .
1991 i) 26,6 50,2 76.8 16,1 92,9
ii) 124 28,4 . 408 92 , 50.0 50.0
1003 i) 30.3 46,0 76,3 17,5 93,8
i) 13,8 25,3 39,1 0.4 48,5 51,5
1995 1) 348 42,1 76,9 180 ] 94,9
i) 16,2 253 415 | 10,7 522 47.8
1997 i) 32,8 444 T2, 17,5 947
i) 16,1 . 274 43,5 9.9 33,4 | 46,6
1999 i) 33,4 444 77.8 15,4 93,2 ' .
ii) 17.9 25,5 434 9.2 52.6 474

iy GL ; iiy CEPILIO

Comecando por analisar os resultados com o indicador
CEPII10, importa destacar um relativo equilfbrio quanto
a0 namero de produtos que, de acordo com a metodologia
aplicada, correspondem a CIR ou 2 comércio ‘inter-ramo.
Isto equivale a constatar que, para cerca de metade dos
produtos considerados, existe um nivel de sobreposi¢ic de,
pelo menos, 10 por cento. Esta evidéncia constitui uma
realidade significativamente estavel ao longo da década de
90. Interessante é, todavia, destacar a clara wﬂm&osﬁﬁwsﬂmu
no contexto desta anilise, do CIR vertical. De facto, em
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G@P @h por cento dos produtos considerados correspon-
%mn,w a situacles em que as relagdes comerciais podem ser
classificadas como CIR. vertical.
>.m§b.mmmo com o indicador GL, quando realizada
com base no nfimero de produtos, nio pode ser directa-
~mente comparive] com a anilise precedente dado que,
sempre que para o produto em causa existam fluxos de
exporta¢io e importagio ndo nulos, essa relagio serd classi-
ficada como CIR. Assim, o aspecto mais importante que
resulta da tabela 2 no que concerne 4 utilizacio do indica-
dor GL. é o que se refere i indiscutivel predominincia do
CIR. vertical face ao horizontal. ,
~ A predominincia do CIR vertical identificada nas tabe-
las'1 e 2, justifica uma anilise mais detalhada. Em parti-
o..&.mﬁ procuramos investigar, d¢ modo comparativo, a qua-
rmm.n_o das exportacdes e das importacSes tendo em vista
<ohmnmn qual dos dois tipos de CIR é dominante. Se a
@z&p&‘mw (medida pelo valor unitirio) das exportaces for
em Em&m,,,mswmioH a das importacbes, teremos CIR 4.@?“.
ﬂn&.mﬁmmuoﬁ se for inferior, o tipo de CIR. serd vertical
‘ EmmﬂoH. Com este objectivo, analise-se a tabela 3 .@Gn recor-
.H.obmo novamente. aos indicadores GL e CEPIILG, bo,w indica
© peso de cada tipo de CIR vertical no CIR vertical total.
H_m_um.um 3 - Peso dos dois tipos de CIR vertical
| (em % do volume total de .CIR. vertical)

CIR 4&&8_ . CIR vertical

| T— - | m.uWwMﬂE. L .Emmmw,.wo_. ,
1993 .% T ww.w _ www
3 | R
857 — % _ ,. MWM — MWM
) G
ii) . 563 ,. 437

1) GL ; 1) CEPLI0 .
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A tabela 3 permite verificar uma evolugio que assinala
uma inequivoca melhoria da qualidade média das nossas
exportacdes a0 longo da década, com um “salto” mais evi-
dente entre 1993 e 1995 e novamente entre 1997 e 1999.
Fsta tendéncia é evidenciada com os dois indicadores. Este
acréscimo transforma o CIR. vertical superior mo tipo de
CIR. vertical predominante logo a partir de 1995 quando
utilizamos o indicador GL e a partir de 1999 quando a
anilise & baseada no indicador CEPII10.

A semelhanca do que fizemos na analise precedente,
apresentamos também, na tabela 4, os resultados com base
no nfimero de produtos pertencentes a cada tipo de comércio.

Tabela 4 — Peso dos dois tipos de CIR. vertical
(em % do nfunere de produtos de CIR vertical total)

CIR vertical CIE vertical |
superior imferior
1991 1) 346 63,4
it) 30,3 69,7
1993 i) 39,7 , 60,3
i) 35,3 64,7
1995 1) 453 , 54,7
i) 39,0 - 61,0
1997 1) 425 57.5
if) 37,0 63,0
1999 - |1 _ 43,0 57,0
ii) - 413 58,7

i) GL ; iiy CEPII10

Como se pode verificar com base na leitura da tabela
4, existe, também quando se considera o peso relativo em
termos do niimero de produtos pertencentes a cada tipo de
CIR. vertical, um aumento da importincia relativa do CIR.
vertical superior ao longo da década analisada. A validade
desta ideia ¢ independente do indicador usado. Porém, o
aumento registado na anilise realizada em -termos de
namero de produtos é significativamente inferior a0 que se
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encontra associado 3 anilise em termos de volume de comér-
cio, 0 que aponta para a conclusio de que esse aumento se
tem dado, sobretudo, em produtos de importincia significativa.

Realizada, nos seus tracos mais relevantes, a anilise do
CIR entre Portugal ¢ o “Resto do Mundo” em termos glo-
bais, importa proceder a um estudo com base nos resulta-
dos desagregados por sector. Para tal recorremos i desagre-
gacao a0 nivel dos 2 digitos® da CAE — revisio2. A tabela
5 apresenta os resultados desagregados por sector® recorrendo,
novamente, 205 indicadores GL e CEPII10.

Tabela 5 ~ Peso de cada tipo de CIR no volume toral
de comércio, por sector

CIR vertical CIR horizontal CIR total

1991 1995 1995 1991 1995 1999 1991 1995 1999

Sector| D |5 4D [ D[ [DH[D[D [0 [w [n][w [d]H]9] 0] 5

15 1L1 168 207|447 22 (419168 33,1 10 [195[127] 25 T179] =0 30,7{ 642|347 (67,9

16 455 B34 [261)986] 15 | 39 (79 f43] o [ 0 |44 |76 534 | 97,7]26,1|986| 59 866

17 336 1657 | 328 69,3 | 36| 68,6 44 [104] 44 58] 5- 77 ] 38 17011372 75,1 | 41,4783
18 164 342 | 125387 | 225|529 89 [136[221]50,6 [222 468 (53] 47,8134,6( 983 [ 44,7997

19 198 1163 (147 (183 [262] 323] 14 |29 [97] 32 |08 |33 21,27 19.2[24,4( 215|268 356 |

20 (213 1461 (255 1436|348 543 74 [121[107 1651 24 | 39 | 287 58.2| 36.2| 60,1 372(582
21 192137 1311271 (1667292 67 |7.0 128|222 [102} 185 | 253 44,1 25, 493|268| 48
22 |394 646 |302] 661 1274] 662] 31 [158] 0 { 0 | 0 |04 |425] 80.4302 66,1274 [66,6
23 05 105 {62 [178]603|705]65,1 [831]738(810] 0 | 0 |656 83,6 80 {99.7/603 1705
124 184 (311722338 | 284|591 [87 | 11 |84 [18.7 |46 |53 21 42,1{307]567| 33 |6d4

25  [55:2 91,2 |554 885|239 47,5 13 |24 [ 51 68 [41,9]485]543] 9.6 585[953 (58| 96
26 |35.1 55 |%04(254] 76 | 588| 05 [04 [173[207 |73 [247 355 554 37.7| 6.1 | 149|855
27 " [151]35 |87 [131)106]185[42 | 4 [108]{232[268[498| 193] 20 [195|36.3 374 |68
28 39 |576 1468 | 667|487 | 74 [151 [pav]16z] 24 |16.1]201 [54.1] 523] 63 |90.7|6u8 |04
29 (269 |12 )36 1545|359 | 595] 32 [64 [ 53 (12673 | 95 |30,1] 476|416 | 671 [H,2] &
30 .92 [104(24 )93 [321] 0 [0 [es| 0 172 01 [209] 25 | 11 1254|166 322

(32  |552] 82 [52.7]8861466] 88 |51 (58 [26 )56 | 11| 0 |603| 878|555 042 477 | 58
33. (232 [425 1399)625] 29 | 64609 [13 [ 31 [ 145] 63 [134] 241 | 38| 4 | 77 |35.4] 78

35 485 |659 (386799 14921142 | 0 [ 16| o T1s3]156[527] 6891402 | 759 342|367

|31 4531755 (288 60114351 78,7146 | 16 [192]288 1122|154 [59,9] 91,5[47.8[s82[s5.7 95,11

34" 314|514 | 504 [ 792 [615] 77,8[107 | 40 [147[14.7 84 127 [42.1]| 514 65,1 8,9. 95]905]

36 [565 |80 [558(758] 25 | 60 |07 |01 |26 77 |192|27.2] 57 | 80,1584 638 442|572
"§) GL: ii}CEPITIG . _

® Por simplificagdo, referir-nos-emios aos sectores apenas pelo
seu’ codigo na nomenclatura adoptada, A listagem dos sectores é apre-
_sentada em anexo. ‘

* Por motivos de poupanca de éspaco, ‘apresentamos unicarnente
os resultados para 1991,1995 & 1999,
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Como se pode constatar, o CIR & mwmmwmn.mﬁﬁo na
generalidade dos sectores. De facto, utilizando o indicador
CEPII10, podemos verificar que, em 1999, apenas em
quatro sectores {19, 21, 30 e 35) o CIR n\os.mEE Enos
de 50 por cento do volume total de comércio no sector
existindo, mesmo, outros quatro Sectores em que O peso
do CIR ultrapassa 90 por cento do <oFHﬁw. total de comér-
cio (18, 28, 31 e 34). A importancia H&mﬂﬁ do CIR cap-
tada pelo indicador GL &, 3 semelhanca do que se passava em
termos agregados, menor do que a expressa pelo Omgﬂo.
No entanto, e considerando movamente o ano terminal
como referéncia, apenas em dois sectores — 26 ¢ 30 — o
CIR representa menos de 20 por cento do volume de
comeércio sectorial. : N

Emerge também da tabela 5 um claro wﬁm@oﬂzﬁ.o do
CIR vertical face ao horizontal. De facto, em 1999, e inde-
pendentemente do indicador utilizado, sb nos sectores 16,
25 e 27 o peso do CIR horizontal suplanta o do CIR
vertical. Mesmo quando fixamos um' valor de o= ovm.m
(um critério mais favoravel ao CIR horizontal), a predomi-

_nancia do CIR vertical permanece valida.

Um dos pontos centrais que a .analise mEoﬁoﬁ.ﬁnzﬂm
desenvolvida permitiu evidenciar foi o .moﬂmmﬂgn HanmSanw
no peso relativo do CIR vertical superior. Uommm modo, é
importante estudar a evolucio Hmmp.mﬂm@m em termos secto-
rials tendo em vista determunar quais 0§ sectores que Imaior
contributo deram para ess¢ acréscimo global e m@ﬁ&mm que
contrariaram a tendéncia agregada. Com tal objectivo,
atentemos nos resultados apresentados na tabela 6.
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Tabela 6 ~ Peso de cada tipo de CIR vertical
no CIR. vertical total, por sector

CIR vertical superior CIR horizontal inferior
1991 1995 199 1991 1995 1999

Sector N RN RN ERE EIEEEE]
15 . 69,1 | 688 | 714 | 71,2 52 488 | 3092 | 31,2 | 286 283 48 51,2
16 0.2 0 64 | 724 85 0 95,8 [ 100 | 36 276 | 915 | 100
17 197 | 166 | 359 | 287 | 544 | 584 | 803 | 834 [e6a1 [ 713 | 456 | 416
13 11,7 6,7 48,3 | 49,1 68.8 73,7 | 883 | 933 |517 50,9 iz | 263
19 627 | 97,6 99 88,9 98,1 97 373 2.4 1 11 19 3
20 841 1,5 115 57 8,7 2 919 [ 985 885 | 943 | 31,3 98
21 115 6,6 201 | 275 [ 0 88,5 | 934 | 70.9 725 94 100
22 1.3 0.6 6,8 3,8 5,6 4 987 | 99,4 [ 932 962 | 90,4 56
23 124 0 919 | 962 | 986 | 975 | 876 | 100 | &1 38 1.4 25
4 &5 42 329 | 326 | 215 24 915 | 958 | 47,1 674 | 785 | 776
25 1,2 1,9 6.3 5,9 29 16 | 981 | 98,1 [937 94,1 97,1 98,4
26 30,8 | 27,0 | 487 | 561 27 154 | 692 | 729 1513 | 438 73 83,6
27 159 | 10,5 266 | 216 | 544 | 508 | 84,1 | 895 | 734 | 78,4 | 455 49,2
28 20,2 19,7 45,6 | 459 495 | 44| 798 | 80,3 | 544 | 541 30,5 35,6
29 196 | 253 | 264 1 303 | 435 | 446 |-804 | 747 {736 | €97 | 565 55,4
30 53,2 | 100 98,4 1 100 84,1 905 | 468 0 1.6 0 - 15,9 2,3
31 47 71 WS | 761 | 33| M3 53 523 (290 | 239 | 267 | 287
32 3¢ 333 | 814 | 807 | 843 738 66 66,7 | 18,6 19,3 157 | 282
33 {451 [kt | 871 [ 807 [ 529 | 443 | 545 | 559 | 129 | 195 | 471 | 557
34 ’ 54,7.] 359 67,7 6l |.798 | 739 | 453 | 641 | 323 39 202 | 263
35 11,1 | 19,5 0 0 8.1 99 83,9 | 805 | 100 100 91,2 | 90,1

36 | 4.1 | 464 | 429 | 473 | 505 |- 7B,1.| 5895 | 536 |57.1 52,7 | 495 | 219 4
i) GL ;i) CEPII10

C primeiro aspecto que. julgamos importarite destacar
- refere-se a0 ji mencionado aumento do peso relativo do
CIR vertical superior na primeira metade da década de 90.
‘Como podemos verificar na tabela 6, essa evolugio reflecte
um comportamento generalizado dado que, de 1991 para
1995, . seja qual for o indicador’ considerado, apenas no

“sector 35 se registou uma quebra de importincia do CIR.

vertical superior. Na segunda metade dos anos 90, o com-
portamento sectorial é mais hétérogéneo, verificando-se
um decréscimo ‘ligeiro' do CIR vertical superior em alguns
sectores.”A ligeira redugdc do-CIR. vertical superior que se
pode verificar entre 1995-1997 em termos agregados na
tabela 3, & o espelho destas tendéncias sectoriais.

~ De uma forma geral identifica-se, portanto, uma ten-
déncia para uma melhoria da qualidade relativa das expor-
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taches poOrtuguesas nos sectores com no.EmHQO Eﬂmémnpo
vertical. Se considerarmos que uma qualidade mais mﬁgmmm
poderi ser associada a trabalho mais qualificado, maior inten-
sidade tecnolégica e recurso a I1&D, -entre os.ﬁow mmmﬁoﬂ\omu
este resultado & favorvel 3 capacidade competitiva da indds-
tria transformadora nacional, sobretudo quando esta se pre-
para para dificeis desafios como a ﬁ@.ommmwmmmo\ Sﬁ&;&.o
Acordo Multifibras, a concorréncia maior de paises asiati-
cos, incluindo a China, ou o alargamento a \Hm.mﬂm. Importa
contudo, para uma melhor elucidagio deste dltimo aspecto,
proceder i anilise comparativa por sector da .oﬁ.u?.mmo da
qualidade do padrio de comércio dos nossos principais con-

correntes'C.

IV.2 - Analise bilateral

Os resultados precedentes relativos ao peso de nm.@m
tipo de comércio exigem uma leitura cuidadosa dada a exis-
téncia de um efeito de agregacio geogrifica que tende a
sobreavaliar os resultados quando medidos em termos de

”

comércio multilateral. Um caso limite & o da ocomencia de

. uma exportacio e uma Hmportacio simultinea de igual valor

do mesmo produto com parceiros comerciais distintos, caso
em que teremos, em termos agregados, um grau @w
sobreposi¢io de 100 por cento @ﬁmwao\u em termos bilate-
rais, o CIR relativo a esses dois fluxos & nulo. .

Fizemos também a avaliacio do CIR. de woﬁcm& em
termos bilaterais considerando as relagdes comerciais com
05 nossos 55 principais parceiros', tomando como Emﬂmﬁl_
cia o ano de 1997. Os resultados sio apresentados na tabela 7.

0 Para uma anilise deste tipo relativa aos sectores exportadores
tradicionais, ver FonToura e Vaz (1999). o

Y Sio incluidos todos os paises com os quais os fluxos m.m cornét-
cio (exportagdes e importagdes) representavam, em 1997, mais de 1,5
milhées de contos.
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Tabela 7 — Tipos de comércio

Um primeiro aspecto que gostariamos de destacar rela-
{em % do volume total de comércie) — anilise bilateral pru: P que s

ciona-se com o ji referido problema de agregacio geogrifica

i Inferi rticat Tol Hori; IR . s P "
. Sperior__| o er | MeetTosd [ Horbomd ¢ o potencialmente presente quando a andlise é realizada em
1A} UNLAO CEPIO | G-L | CEPII:O | G.L | CEFMI0 G-L CEFIII0 | G-L | CEPIIO | G-L | CEPIILO | GL . . . .
EUROPELA . termos multilaterais. Os resultados da tabela 7, quando lidos
Alemanha 13,5 [ 8.9 10.4 33,4 8.5 23,2 16.8 56.7 35,3 43.3 64.7 . .
Allstri N 4.6 20 13,2 26,1 17.8 4.6 3 33.7 20,8 66,3 79,2 ~ g 1
= R I I I PY N Y A N R TS (0 em comparacio com 0s referentes ao comércio em termos
G.i 34 7.9 5 14 84 2,3 [ 16.3 93 837 90, TotA H 1
Espanha 216 |18 77333 [ 781 [ 548 | 3 | 156 | 103 | 704 | 433 | 395 | 564 mmﬁnmwﬂcmu confirmam a existéncia desse efeito. De facto,
|Finlindi 1,7 0,9 5 3 G,2 3.9 0.7 1.4 4,6 92,6 95.4 -~ : - .
- P B Ter | e Tos T S T ae T 0 os valores de CIR sio claramente inferdores quando realiza-
Grécia 3.4 2.7 2.3 2.4 6,1 5.1 . 08 7.3 [ 92,7 94 ; P . -
25 "1 17 5.6 52 | 12 5.9 1 0, 131 [ 79 [ 859 [o923 . mos a analise em termos Tbmﬁww.mum
] 13.5 174 ild 354 24,0 8.2 3., 43,6 0.2 56,4 59.8 ﬁ mgﬂm.m Q.O GOEWH.
12.5 8,9 12.8 .5 25.3 17.4 34 1. 28.7 2.3 713 80.7 ara -
7.9 5,7 13 .5 23.9 14,2 18.8 14.8 427 29 57,3 71 GHH.._. w@m.G.HH&O mmﬁumﬂﬁo AM._.\._.Q as ¢ cten
ww_mmwm.g 1§ | 161 156 [93 ] 174 | w8 [ 22 |16 196 |i24] ®Wz 1878 cio bilateral variam consideravelmente consoante se consi-
A Saudi [ [ 0.1 [ .1 [k} 04 05 | o953 | 995 7 loco. Constata-se
s 0 L 0 N Y O o A CER X dere os paises da U.E. ou fora deste b o ot )
[Nigéria [i] 1] 0 [1] 0 Q 0.9 [X] 100 99,1 1 3
Eﬂwﬁs i 07 3 7 .4 24 L] 07 ; 3.0 945 | 960 com @.GNH@.G.WH dos HDQHONQOHWP que © peso ao € Fas
C) OUTROS : 1
PAISES | , elevado no caso da U.E. ¢ precisamente com 0s paises que
[C.17 ECROPA . . Ce :
0 62| o1 [0 [ _oa 0z 0 D[ 01 |0z 0[5 : sdo, simultaneamente, 0s N0SS0s principals parceuos comer-
2.7 3,7 1 0.3 3.7 4,2 [1] [} 3,7 42 | 963 95, . - - - 4 3
P VRN S I T T N O Y T E N : ciais: Espanha, Alemanha, Franca, Italia, w&mpnmuﬁdxﬂﬁu
0.2 i3 02 0.3 04 04 [ [ 0.4 0.4 99.6 99, . - -’
3 T B N S 2 s B B o I M burgo ¢ R. Unido (em termos globais, estes paises concen-
15,1 6.8 52 2,9 203 9,7 0,1 0.6 204 10.3 79.6 89,7 .Q.. Q Qm Nv ot D@HHHO ﬁ._.o DOHHPWH.GHO
20,7 16.2 T4 33 28,1 19.5 3 2.6 331 220 0.9 779
02 | 03 [ 01 G6E | o4 ¢ |'¢c 02 | 04 | 698 |96 ' traramm, no anc >ﬁOH_.mH ¢rado; ™ p . lacd .
6.7 3.5 9,9 58 16,6 9.3 25 1.2 19.1 0,5 80.9 89.5 : =
i Ter | TAS T45 [ 7 a0 | 64 [0z [ 26 |lus| 774 Jeeal exterrio muOH.nG.mﬁwmv. No que respeita as re mmOmM COIm palses
C.2) AFRICA — - : 4 A
. _ - nio” do comércio
Jangok 34 i 0. 0.4 4.3 4 0. i 4.4 1.4 56| 986 extra dm_ Homumdw.. ¢ urm nHNHO @HWQOUE,
* |C. Verd L 0,4 0.3 4.7 1,7 4.6 2 [i} [1] 4.7 2 5.3 98 -
ZEM_,.”:_E 03 |03 2 16 24 19 0l [GT | 25 2 75 | 98 . . Inter-ramo.
Afr. Sul &8 2,7 3.2 2.3 B -5 22 [ 10,2 -| 62 898 | 938 : : 1 1
e S N T Y T S S B e o . Um terceiro aspecto de relevo que se retira da leitura
e 0 P B B RIS T I M da tabela 7 & a predomindncia do CIR. vertical. Isto veri-
i ) 0 [1] i ¥ [1] 1] 1] a 100 100
[1] [] ' 0.1 ol .01l 0,1 02 93,9 99,8 i
1 B 3 O T O O 3 AN 3 . fica~se em todas as relagBes bilaterais com pafses comuniti-
, _ , | :
N g | nide
T 30 T 2 I SR Y 7 R I N i rios, a Q(mica excepgio sendo a H&mnmo com o R. U ‘
5.8 19 62 4.3 12 8.2 2.6 .8 146 9 854 91 ' y B
N I T - T A IS - 3 S = _ - quando se recorre ao indicador GL. Mesmo considerando
0,5 0,5 0.5 4 [N 0,9 Q 0. | Q.49 99 99.1 . . (2l y -
13 T 7a [ee | mi [ 5706 [0l mE s Tz Thsl i um valor altemativo para o parimetro a {0.25), este resul
2. 2 95 4.2 12,6 6.2 & 0.8 id.2 ki 85,8 93 : B ~ - .
04 TG0 170704 T ol [ 07 _ o] 06 [ 02| % [308 W, tado apenas perde validade na relacio com a Bélgica-
I . 4
G I P N I 3 S A R T se | ws wed] L Luxemburgo. Também nos casos dos paises fora da U.E,
Cor. Sul 0. [} 3.7 3.l 4.6 3:6 .9 3.5 &1 - 94,5 95,9 . . » . 2 g
W%EET N M M X0 N 5 _[TE] 7s [5ea] _ apesar da menor importincia do CIR,, é notdrio o predo-
wﬁ_““_ ,WH 12 mm 5 wo_o m““ w,“ _ﬁ quw wuw @wn " minio do CIR vertical.
IMaldsia 3.4 . 5. 5 4 45 . 0.2 36 47 9L4 3, H P
= E. 155 %, % 4 | 195 | a7 g 125 |88 [ 05 [OL “ Um. quarto aspecto € 0 m.m._nﬁo de o OE.U/ J.wmﬂﬁn.“mw.n_og
T R A S L e os paises da U.E. ser maioritariamente vertical inferior, isto
S O 8 T B - 8 0 5 é, a qualidade das nossas exportacdes ser, em média, inferior
Q.3. 0.3 %] 04 | 15 . 0,6 1] [ 1.5 0.8 98.5 99.4 | )

i das importaces. As excepcles sio, neste caso, as relacdes
com a Itilla e a Grécia quando a avaliacio & realizada com
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o indicador CEPII0, a que acresce a Holanda quando recor-
remos a0 indicador GL. No caso dos paises extra-UE.,
apesar de existir uma maior heterogeneidade de resultados,
& possivel detectar urna supremacia do CIR vertical superior.

No contexto do CIR, verifica-se, portanto, que pre-
domina, nas relagdes bilaterais de Portugal, independente-
‘mente do indicador utilizado, o CIR vertical. Que factores
explicario este tipo de comércio? Em CrEsPo e FONTOURA
(2001) identificam-se caracteristicas dos paises e das indfis-
trias -que determinam, respectivamente para os casos bilate-
ral e multilateral, este tipo de comércio em 1997. Na ani-
lise seccional por paises, a diferenca mnas dotacdes factoriais
e o facto de o parceiro comercial pertencer 3 U.E. t&m
impacto positivo, e a distincia econémica (medida pelo
custo de envio por cormreio) e a diferenca ma despesa per
capita com a educacio (entendida como um indicador de
mmmmbdongmﬁnov tém impacto negativo. No que con-

cerne 3 caracteristicas das indGstrias, hi um impacto positivo

pouco claro — porque ‘nio nObmH.Bm&o em’ todas as esti-
‘magdes — da intensidade em trabalho qualificado- e nio se
verifica a influéncia da proxy utilizada para as ecoriomias de
mm.nmw_ Em termos -gerais, ‘confirma-se, portanto, a explica-
"¢do da vantagem comparativa .com base nas dotacdes
factoriais, neste tipo de comércio. : ,
O -peso do CIR vertical e, no contexto deste, do

vertical inferior, no comércio portugués com os paises comu-

nitdrios, configura as tendéncias identificadas pela Comssio
EUROPEIA (1996) ¢ em FoNTAGNE ef ol (1998) de que os
Estados-membros di U.E. se estarfo a especializar 3 volta

do espectro da qualidade, isto é,.em segmentos de mer-
cado diferentes. O %nomssambpmﬁﬁo deste - wm&mo de espe-

cializacio ird reforgar a tendéncia para a ‘criacio de assime-

trias no espago europeu, tornando premente intensificar a
melhoria da mﬁb&m&m das exportacSes portuguesas.
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IV.3 — Discussioc do indicador do CEPIL

Q© indicador do CEPII tem subjacente a consideracio
de dois critérios subjectivamente fixados. Por um lado,
existe um critério para distinguir o CIR do comércio
inter-ramo usualmente fixado em 10 por cento (de sobre-
posicdo entre os dois fluxos comerciais). Por outro, e misto
€ comum, como atrds explicitimos, ao indicador GL,
quando se utihza o ecitéric da semelhanga do produto para dis-
tinguir entre os tipos de comércio intra-ramo, estabelece-se
um valor para 0 que permita concretizar a distingdo entre
CIR. vertical e horizontal.

Se & verdade que este dltimo critério tem sido alvo
de discussio, normalmente mediante a consideracio de
valores alternativos para O (tal como fizemos neste traba-
lho), j2 o mesmo nio se ,Humwwmﬂ&maﬁgmmﬁn 20 primeiro
critério que refertmos. Pensamos, no entanto, que é impor-
tante reflectir também sobre as implicacdes da consideracio
de limiares de sobreposigio distintos. Com esse objectivo,
todos os resultados atrds apresentados foram recalculados

. considerando um critédo de 20 por cento. Designaremos o

indicador CEPII construido com. este critério de CEPI20.
Comegcando ‘com a andlise em terrmos multilaterais, ‘a

" tabela 8 apresenta, tendo em vista uma leitura comparativa,

os resultados com os trés wn&nmmop,_mm” GL, CEPII10 e .
CEPII20.

Tabela 8 — Tipos de comércio (em % do volume toral
de coméreio) com tés indicadores alternativos — 1997

Vertical | Vertical | Vertical | Horizont CIR .| Inter
Superior | Inferior Taotal al
G-L 19,2 15,4 34,6 9.9 44,5 55,3,
CEPI1G 29,3 30,2 396 16,5 76,0 240
CEPI20 23,2 16,9 43,1 10,5 53.6 46,4
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Os resultados considerando o indicador CEPII20 estio
mais proximos dos obtidos com o GL do que estio o5 que
tém. por suporte o indicador CEPII10, o que nio sur-
preende atendendo a toda a anilise precedente. Apesat disso,
o CEPII20 indica um peso relativo do CIR superior ao
que € apurado pelo GL, ficando essa &ﬁmmmﬂﬂm na sua

- quase totalidade, a dever-se ac CIR vertical, Jja que a dife-
ren¢a no CIR horizontal é apenas marginal,

Tabela 9 ~ Tipos de comércio (CEPII10 ¢ CEPIN2() — anilise bilateral {1997)

Varticnl Superioy ....«1!. Vurtical Totnl CIR Inter
CEPIIIQ | CEPII20 ["CEPIZ0 | CEPLIID CEPI20 | CEPIIO | CEPN2U | CEPINIY | CEPNZO { CEPIIU | CEPIED
125 10,4 19.9 14.5 34 2.8 23.3 =N 357 7 43, 53
2.1 32 20 18.8 29.1 a5 .6 19 337 258 [% 1|
7T a7 g 03 EG 13 ] EX] 45,4 157 54 501 |
6.1 EX] T8 57 14 1.3 3 22 163 125 837 | 895
216 19,9 EEN] 28,1 S8 44 13, 14.1 204 . G2l 29, 378 |
1.7 4 a5 I3 6.2 ¥] 12 0.7 7 X 52, 955 |
1n7 X 244 (kX3 3.0 72 21.. 19,1 58.6 483 43 537
IE g 23 73 [ ki 1.2 ] 73 B 91 [
25 hG # 120 0 [] | 13, 1 [FX] LT
18 159 17.4. 14.6 354 L5 .. 4. 36, 62,6
115 9 12.8 10 253 2 | 3 2 2 k] 7.7
X 38 16 83 239 ] [[X o, E Ghe
LE ] 13,6 12,1 174 EX] ¥ 2. 198 A ] 4.6
3 [1] ] [ [ 4.3 0.7 07 99.3 99.3
[F] i 11 [ [ 114 12,5 £6.9 878
[i] [ 0 [ [f [ [ [1] 100 ne
g 3 06 4 | Ll L1 ] 94,9 579
1 1] [N] [ [l [l ) il [t 9.9 100
s 7 1. 1 7 14 ] [iX} [ 965 | GRS |
Hungria 25 0,7 X 5 [X] 1.3 [E] 31 [ W 569 1
isliindia 2 | i 3 X 04 (] I [ 04 99, 59.6 |
[Norue, 4 17|26 " 3 5 3 5.8 i 4 G4, o5
[Pokinis 15,1 12,6 ¥ C 3 202 156 X 3 158 79 B4l
R- Checu 20,7 193 3 E N I 5 2,1 23§ [ 6.2
Rubsria . .2 1] [1] u 0.2 u 1] [] 1] £6.! 1K1
uigy i 2.3 2.9 6.3 10.6 LE] 25 08 9.6 B Snd
. Uit i B A% 25 [X] 2.2 16.9 04 03 17.2 71 118
(C.2) AFRIGA
JAngoly X [1] [T - kg [%] 09 Xl Al 19 95,1
C. Vende X 03 [ [ 4o - 04 A o1 T thS 95,2
[Mogumbigue 18 0,3 EA] 2 24 13 Al a0 .4 97!
Al Sul o . 3 32 2 B 5 2 13 .3 43|
Epi N 3. 1] 1] [1] tha [l o - [i] 1] »
Miarcacas, A ) [} 0 T3 | &3 03 03 (X 7YY
wEnin N L0 [} ] [T [1] [1] [ 100
ey | Tt 1 R N ] ] 0 [7K]
[Funiul . 0.3 163 162 17.3 157 1] 0,1 168 K]
3
AMERICA
[Arpeniing - i [ 4 K 45 4.3 [1] .5 Ex) |55
Brunil X ¥ [ E 26 14.6 a7 B34
. 184 215 .| iN] 326 82 Y]
L 0, 3 K ¥ ) 0.3 7]
T4 1.0 a4 23 2 05 X EEE] 07 772
k] 1.7 EX 2 124 1] [ K [E¥4 13 858
04 [} 3] [F] [} [ 42 L X3 [I¥) 99.4
[E [} 2,1 [} [] L5 X 2 FE] [EX o7.1
09 [ 33 EXY a5 a2 } ] 5 [ o5
Y] 13 1.3 A 162 ) 264 176 7 2.4
[iE] F 0 [ .R ¥ . 3 I 93, »
5 X ng Fy X . 3 (X] LT 93.1
33 EY 70 4 K 0. 7 a7 9, 95.3
] H 34 5.5 .2 . By 5.8 91 94.2
15.5 [ <185 5 i 1] [EX K] Bl 95
0.3 E 22 2 12 i) 3 2 56 %
TL 57 EYY FX] ) 5 0 0 €8 ) [N 9
(5 DA [} [ K] [1¥] [ [ [K] [ Y85 929.5
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A semelbanga do que realizimos na anilise precedente,
e tendo por objectivo uma visio muais abrangente, efectua-
mos o estudo com base no indicador CEPII20 também no
plano bilateral.

Considere-se, entdo, a tabela 9, que apresenta os resul-
tados com base nos indicadores CEPII10 ¢ CEPII20.

Na tabela 9, destaca-se o impacto que resulta da alte-
racao do critério para proceder i distincio entre CIR. e
comércio inter-ramo de 10 para 20 por cento. Este facto
denuncia a fragilidade do indicador do CEPII, dada a impos-
sibilidade de se identificar com rigor o melhor critério de
sobreposigio.

Atentemos, por fim, nas tabelas 10 e 11, onde sio
expressos os coeficientes de correlagdo entre os resultados
obtidos com as diferentes medidas utilizadas neste trabalho.

Tabela 1¢ — Coecficientes de comrelagio entre indicadores alternativos 2.@@3
— caméreio total

Coeficiente de Vertical | Horizontal CIR
correlagio ) ,
CEPH10 - CEPII20| 0,6654 © 07915 0,5318
CEPII10 - G-L 0,7585 0,8783 0,6060 -
CEPII20 - G-L | 0,8540 0,9508 0,8301

H.Nm.&.w 11 — Coeficientes de correlagio entre indicadores alternativos (1997)
— comeércio bilateral

Coeficiente de ‘ Vertical | Horizontal CIR
correlacdo ‘
CEPIIi0 - CEPII20 0,943 0,981 0,967
CEPIII0 - G-L 0,574 0,974 0,974
CEPII20 ~ G-L 0,573 0,995 0,984
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A tabela 10 apresenta as correlagdes entre os trés indi-
cadores utilizados com base no comércio total desagregado
por sectores (a0 nivel dos 3 digitos da CAE). Como se
constata, em confirmacio do que verificAimos na tabela 8,
os resultados mais préximos sic os que utilizam o GL e o
CEPII20.

Por seu turno, na tabela 11, que considera os resulta-
dos em termos bilaterais, é possivel verificar a existéncia de
elevados coeficientes de correlacio entre os indicadores
usados. Os resultados indicam que, apesar das alteracdes em
termos de nivel (detectada na m<mm_mmmo precedente), ha
uma permanéncia da estrutura relativa.

- O facto-de a correlacio entre os diversos indicadores
ser mais baixa quando se considera o comércio total, i.e.,
com todos os parceiros, exprime a maior discrepincia de
resultados. entre os indicadores registada neste caso. Trata-se
de um' resultado que mio nos. surpreende se confrontarmos

a descontintidade .do indicador, CEPII no valor de sobre-

posicio dos dois fluxos comerciais usado para distinguir
‘coméreio inter-ramo’ ¢ CIR @mmmmsmo de 0 por .cento . de
CIR. para 100 por nmsﬂov com. o crescimento continuo e
suave do indicador GL & medida que aumenta o grau de

- sobreposicio. Por esta razio, 05 valores obtidos com os diver—

sos indicadores ‘convergem no caso dé¢ valores extremos e
divergem -para valores intermédios. (no  intervalo [0,1]).

Este efeito explica, em consondncia com a evidéncia pré- -

via, que o indicador GL esteja.mais correlacionade com o
CEPII20 do que com o CEPIILQ. Ora, a agregacio geo-
grifica, relativamente aos fluxos bilaterais, tende a “desviar”
os. valores ‘dos indicadores do limite inferior do referido
intervalo, -acentuando-se 2 divergéncia entre o 'indicador
GL.e o do CEPII, particularmente quando se opta por um
HEﬁE.. de mowﬁwo&mmo de 10 por cento' para o segundo.
Das consideracdes anteriores resulta a vantagem de se
 proceder - a uma anilise bilateral como complemento da
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multilateral e, sobretudo no caso da tltima, de ter em
consideracio que a fiabilidade dos resultados estard condi-
cionada pelo indicador escolhido.

VYV — Conclusiao

Ao longo deste trabalho analisimos os diversos tipos
de comércio externo portugués na inddstra transformadora
ao longo da década de 90, com base em indicadores alter-
nativos.

Da anilise feita & Huomm?& retirar algumas ilacdes gené-
ricas sobre o caso portugués comuns a @s&@com dos indica-
dores.

Constata-se, em primeiro lugar, o peso crescente _mo
CIR 20 longo da década analisada e ainda que, no contexto
deste tipo de comércio, o CIR vertical assume uma @omT
cdo predominante. :

Segundo, a investigagio desenvolvida no planc bilate-
ral fomece algumas informac¢des importantes: (i} sugere que
existe, nos resultados multilaterais, um significativo efeito
de agregacio geogrifica; (i) evidencia a natureza distinta
do comércio que Portugal realiza com 'os paises da UE. e
com os restantes paises. No caso do comércio -com os pai-
ses comunitirios hi uma preponderincia do CIR e, no
4mbito deste, do vertical inferior, i.e., a qualidade das expor-
tacdes que Portugal efectua para os seus parceiros europeus
&, em média, inferior i das importagdes que deles recebe.
Inversamente, nas relacdes com os paises extra- U.E., pre-
domina o comércio inter-ramo ¢ o tipo de comeércio intra-
ramo prevalecenite é o vertical superior.

Terceiro, a magnitude do CIR vertical e o wﬁmmouE‘
nio do CIR vertical inferior no contexto da U.E. parece
apontar para uma especializacio em torno do espectro da
qualidade. Apesar de os resultados para o comércio total
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(i.e., agregando geograficamente os diversos parceiros) assi-
nalarem uma melhora da qualidade relativa das exportacdes
ao longo da década, justifica-se o acompanhamento da evo-
lugdo desta situacio tendo em atencio a perspectiva do
iminente alargamento da U.E. e da liberalizacio do comér-
cio no ambito da OMC. A

Apesar da robustez das observacbes anteriores face a
* utilizacio alternativa dos indicadores propostos, registou-se,
em diversos casos, wma acentuada sensibilidade dos resulta-
dos relativamente ao indicador escolhido e também ao cri-
tério associado 3 comstrucio do indicador do OMEH. Este
facto &€ mais evidente na anilise multilateral, que & ¢ também
a mais frequente em estudos similares.

- No que se relaciona com o indicador do CEPII, a
principal critica que & possivel estabelecer prende-se com. a
arbitrariedade inerente i escolha do critério utilizado para
distinguir entre CIR e comércio inter-ramo e, conforme
se comprovou neste estudo, ao. impacto que essa escolha
pode ter nos resultados obtidos. Deste modo, o indicador
GL, apesar de.ndo estar isento de critica, ao suplantar, pela
sua forma de noEHEmmo esta fragilidade do indicador do
CEPIL, m&mdm_umm -em nosso- entender, como mais adequado
para a avaliacio empirica dos &mﬂmﬁﬁm tipos mn comeércio
e, em mwanc_mu do CIR. .
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Anexo
Nomenclatura CAE frevisio 2) -2 digitos

Chdigo Designaciio

Indiistrias alimentares e das bebidas

Indiistria do tabaco

Fabricacio de téxteis

Indvstria do vestuirio; preparacio, tingimento e fabricacio de artigos de pele com pélo

Curtimenta e acabamento de peles élo; fabricaci : L inari
1 acal ¢ sem pélo; fabricagio de artigos de viagem, marro
artigos de _correciro, seleiro e calcado ’ f € e e

=] ND GO [0 S [

. b2l

Indistrias da madeira e da cortiga e sua iliri icagh
st r 2 s obras, excepto mobilidrio; fabel :
cestaia e de espaitaria ? ) o de obras de

Fabuicacio de pasta, de papel e de cartio e seus artigos

Egicao, impressio e reproducio de suportes de informagio eravados

Ea bricagio de coque. B&_Bw etroliferos refinados & tratamento de combustivel nuclear
Fabricacio de produtos quimicos

Fabricacio de artizos de borracha e de matériag plisticas

Fabricacio de outros produtos minerais nic merilicos

= F2q ] 2 e g e 3 et

afea|bo| e[ s lra e lesl

Fabricacio de miquinas e de equipamento. n.e.

w
=

Fabricagio de miquinas de escritério e de equipame: Al
I ic Tto para O tratamientc auto
nformacio e F mitico &

e [
b1 Tk
T
B

bricacio de mdquinas e aparelhos elécticos, n. e.

Fabsicacio Mn. &gy m._amuno e de aparelhos de radio, televisio e comunicacia

cagio de aparelhos e instrumentos médico- cirirgic édi isd opt
a0 de os, ortopédicos, de precisio, d

e de relojoaria sees P ki » 6 oprca

[~
@
Tl
r3
2

Fabricacio de velculos automoveis, reboques e semi- rebogues

cazio de material de mranspoite,

3o |l
O o |
1
£3
o
=

Fabricacio de mobilidrio; cutras indbstrias transformadoras, n.c.
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Resumo

Este trabalho tem como objectivo analisar 0 coméicio intra-ramo
por tipos em Portugal na inddstria transformadora ao longo da década
de 90, tomando em consideragio dois indicadores para proceder 2
distingio entre comércio intra-ramo e COMErcio inter-ramo: o de Gru-
bel-Lloyd ndo ajustado e o indicador do CEPIIL, proposto mais Iecen-
temente por membros desta Insticuigio. Nao existindo razdes tedricas
ponderosas para preferir a priori um deles, opta-se por utilizar ambos e
proceder 4 sua confrontagdo. Adicionalmente, discute-se as implicagdes
em termos empiricos da alteragio do critério base da construgio do
indicador do CEPIL. A anilise & feita em. termos multilaterais e bila-
terais, desta forma tornando possivel ndo somente ovﬁmu uma visio mais
detalhada do fendémeno mas ainda avaliar as implicacdes da agregacdo
geogrifica no caso multilateral. Apesar da robustez, de algumas ilagdes
genéricas face 2 utilizacio alternativa dos indicadores propostos, regis-
tou-se em diversos casos uma acentuada sensibilidade dos resultados
relativamente a0 indicador escolhido. ¢ também ao critério associado 3
construcio do indicador do CEPIL Este facto & mais evidente na ané- .
lise multilateral, que é também a mais frequente em estudos de. cornér-

Cio intra-ramo. , .

Palavras-chave: tipos de comércio intra-ramo; indicadores de comércio .
jntra-ramo; Portugal. :

Abstract

Portuguese Tntra-Industry Trade by Types in the Nineties: Does Index
Matter? . ’

This paper aims to analyse the intra-industry trade by types in
the Portuguese manufacturing industry in  the nineties by considering
two indexes to distinguish inter from intra industry trade: the
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traditional Grubel-Lloyd index {pon adjusted) and the newer CEPII
index, suggested by members of this Institution. Considering that there
are not convincing theoretical reasons to choose one of them, we opt
for using both indicators and we confront them. Additionally, we
discuss the implications, in empirical terms, of the criterion used to
build the CEPII index. The analysis is undergone in multilateral and
bilateral terms, what allows us not only to get a more accurate picture
.of the phenomenon but also to evaluate the implications of the
geographical aggregation in the multilateral case. In spite of the robus-
tness of some of the conclusions in general terms, some results appear
to be highly sensitive to the index chosen and also to the criterion
adopted to build the CEPII index. This fact is more evident in the
case of the multilateral apalysis, the one more frequently undergone in
the intra-industry trade studies,

Keywords: wﬂﬁmﬁumnm& trade by types; intra-industry indexes; Portugal.
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